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La psicología del dinero. Morgan Housel



PROPÓSITO DEL AUTOR

Un gran espectáculo

El dinero nos da lecciones sobre cosas que hacen 
referencia a muchos aspectos de la vida, como el 
riesgo, la confianza y la felicidad. Pocos temas 
actúan como una lupa tan potente como el dinero 
para ayudarnos a explicar el comportamiento de 
la gente. Este es uno de los mayores espectáculos 
de la Tierra. 
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IDEAS CLAVE

La suerte y el riesgo

Si le damos a la suerte y al riesgo el respeto 
que merecen, nos damos cuenta de que, al 
juzgar el éxito financiero de la gente –tanto 
el nuestro como el de los demás-, este nunca 
es tan bueno ni tan malo como parece.
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IDEAS CLAVE

La meta

La habilidad financiera más difícil es 
conseguir que la meta deje de moverse. 
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IDEAS CLAVE

Riqueza y envidia

El capitalismo contemporáneo hace dos 
cosas de maravilla: generar riqueza y 
generar envidia. Pero la vida no es agradable 
si no eras capaz de ser consciente de que ya 
tienes suficiente. 
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IDEAS CLAVE

Suficiente
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Suficiente significa darse cuenta de que lo 
contrario –un deseo insaciable de tener más-
te llevará hasta un punto en el que te vas a 
arrepentir. 



IDEAS CLAVE

El capitalismo es duro

Ganar dinero requiere asumir riesgos, ser 
optimista y jugártela. Sin embargo, 
conservar el dinero requiere lo contrario de 
asumir riesgos. Requiere humildad y cierto 
miedo a perder lo conseguido. 
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IDEAS CLAVE

Interés compuesto

La acumulación de capital sólo funciona si 
puedes darle a un activo rentable años y años 
para que crezca a través de la magia del 
interés compuesto. 
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IDEAS CLAVE

La realidad de todos

Un plan sólo es útil si puede sobrevivir en 
la realidad. Y un futuro lleno de incógnitas e 
incertidumbre es la realidad de todos. 
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IDEAS CLAVE

El genio

El genio de la inversión es el hombre capaz 
de actuar con normalidad cuando el resto de 
las personas a su alrededor se están 
volviendo locas. 
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IDEAS CLAVE

Riqueza suprema

El nivel supremo de riqueza es la 
posibilidad de levantarte por la mañana y 
decir: Hoy puedo hacer lo que me dé la 
gana. 
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IDEAS CLAVE

Respeto y admiración

Si nuestro objetivo es conseguir respeto y 
admiración, debemos ir con cuidado con 
cómo queremos lograrlo. La humildad, la 
amabilidad y el cariño nos reportarán más 
respeto del que jamás nos darán los caballos 
de potencia de nuestro coche. 
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IDEAS CLAVE

Un bledo

Las personas que gozan de un éxito 
financiero duradero, que no son 
necesariamente las que tienen unos ingresos 
más elevados, tienden a ser propensas a que 
les importe un bledo lo que los demás 
piensen de ellas. 
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IDEAS CLAVE

No abandonar la partida

La probabilidad de ganar dinero invirtiendo 
en acciones es la siguiente: 50% en un día; 
68% en un año; 88% en diez años; y 100% 
en veinte años. 
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IDEAS CLAVE

Margen de seguridad

La sensatez de tener margen para el error es 
reconocer que la incertidumbre, la 
aleatoriedad y la probabilidad siempre están 
presentes en la vida. 
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IDEAS CLAVE

Felicidad

La mejor manera de alcanzar la felicidad es 
tener bajas expectativas. 
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IDEAS CLAVE

Estrategia inversora

Un índice alto de ahorro, paciencia y 
optimismo. 
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IDEAS CLAVE

Ahorros

Cada pequeña porción de nuestros ahorros 
es como agarrar un punto del futuro que 
habría sido propiedad de otra persona y 
recuperarlo para ti. 
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IDEAS CLAVE

No tienen precio

La libertad y la independencia no tienen precio. 
La familia y los amigos no tienen precio. Que te 
quieran las personas que te quieren no tiene 
precio. La felicidad no tiene precio. Y lo mejor 
que podemos hacer para conservar esas cosas es 
saber cuándo hay que dejar de asumir riesgos que 
podrían perjudicarlas. Saber, al fin, cuándo tienes 
suficiente. 
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CONCLUSIÓN

Horizonte temporal

Si quieres mejorar como inversor, lo más 
poderoso que puedes hacer es alargar tu 
horizonte temporal.
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